Titolo evento: Corso "Intelligenza e Pratica Socio Negoziale" (cod.980/01/24)

Obiettivi evento: apprendere e sviluppare I'insieme di tutte le competenze necessarie per raggiungere un accordo in situazioni complesse dove esistono

contrasti tra le persone.

sede data orario docente argomento lezioni ore
_ _ _ lunedi 22 gennaio 2024 | 14.00 - 18.00 Ascolto attivo e padronanza del linguaggio 4
Fondazione dell'Ordine degli Comprensione di Bias pregiudizi e Derailers
Ingegneri della Provincia di Torino
Via Giovanni Giolitti 1 lunedi 29 gennaio 2024 | 14.00 - 17.00 Gestione dei propri punti di forza e di debolezza | 3
(scala A - 4% piano) Ing. Lorenzo Viglione
oppure lunedi 5 febbraio 2024 | 14.00 - 18.00 Come prepararsi sul Metodo negoziale 4
Modalita FAD SINCRONA i i Q i
lunedi 12 febbraio 2024 | 14.00 - 17.00 Sé);)ii:\fesere preparati ad ogni situazione 3
Totale ore| 14
Test finale
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